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大成集团废旧物资销售公告

类型:拍卖公告 发布媒体:發步公告 发布时间: 2025-01-13 13:04:13

大成集团废旧物资销售公告

一、根据集团业主公司要求，对如下废旧物资进行统一招标销售

序号 公司名称 物资名称 存放地点 （大合公司） 数量约（吨） 底价 （元/吨）金额（元） 备注

1
长春大合生物技术开发有限公

司
废酶制剂桶 废料场 3 2200 6600 1.以实际检斤为准。

合计 6600

二、招标资格要求

1.参与招标的企业或个人需准备好企业资质复印件、身份证复印件。

2.参与招标的企业或个人应遵守中国的有关法律、法规和规章的规定。

3.客户需将汇款底单或汇款银行流水（注明：都是银行出具的盖章纸质版）报名截止前送达相关工作人员,此凭证作为与财务核对

及退款有效凭证，会议现场不接受现金。

4.会议当天以进出口公司财务确认到账的押金情况为准，筛选客户参会权限。

三、保证金

所有参与招标的企业或个人需要上交投标保证金，报名截止时间前交至公司指定账户，（本次招标，参与企业或个人上交对应表

格的保证金）具体如下表：

序号 公司名称 物资名称 保证金（元） 备注
1 长春大成实业集团进出口有限公司 废酶制剂桶 6600 以实际收到的对应保证金为准。

合计 6600

1.客户报名后方可联系现场联系人进行实地看货，确认本次销售物资，认可后交纳保证金。未中标者十个工作日内无息返还，中标

者签订合同时用保证金抵货款，多退少补。

2.如客户在开标时间后退出投标的（包括中标之后不签订合同），客户保证金不予返还。

3.投标过程中如出现低于底价的报价，视为废标，投标保证金不予退回，并录入销售记录。

4.如果排名第一的报价放弃中标，则投标保证金不予退回，可以选择排名第二的中标，依次类推；也可重新招标，由招标方自行确

定。

四、竞价方式

符合竞价条件后，竞价会现场采取公开竞价，原则2轮报价，最高价中标方式第1轮报价单由投标人在开标前以密封形式邮寄（或

送达）至指定地址（邮寄地址：长春市德惠市菜园子镇，长春大成实业集团进出口有限公司，收件人：吕显义）。未邮寄（或送达）报

价单者，无权参加本次竞价招标会。公司联络员现场唱标，公布第1轮竞价结果，再进行第2轮报价，第2轮报价不得低于第1轮本人报价，

否则视为废标。2轮报价后，由联络员唱标并予以排序，按照最高价成交原则，确定最终成交客户。如出现最高价格相同的报价，则由

最高价客户依次进行再次报价，直至最高价成交。
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五、报名、招标时间和地点

1.报名：个人报名必须携带本人身份证复印件，企业报名必须携带企业资质复印件、法人或委托代理人身份证复印件，如委托人办

理，需法人授权委托书。

2.报名（交纳保证金）截止时间：2025年1月16日上午10：00时前。

3.报名地点：大成集团德惠工业园区谷氨酸二楼进出口公司采购部。

4.招标时间与地点：2025年1月17日上午9:00时，大成集团德惠工业园区谷氨酸二楼会议室，迟到的客户不得参与。（若因故不能参

加本次招标会，须在招标会开始时间前，提交书面说明，否则不退还保证金）

六、保证金账号

名称：长春大成实业集团进出口有限公司

纳税人识别号：912201016833650087 地 址：长春市西环城路886号

开户行：招商银行长春经济技术开发区支行

账号：431901204910666 电话：0431-81133702 备注：废旧物资保证金

七、联系方式

1.采购部联系人：吕显义13756345225 （负责与客户的衔接/报名，组织招标）

2.财务联系人：钱程 15104422308（负责收纳保证金、非中标客户退款等工作）

3.工厂联系人：周世平18443956888 （负责客户实地现场看货、负责非中标客户退款手续办理，中标结果会签，合同签订，后续交

款、退款手续及其它事宜）

八、纪委监督

1.信访举报电话号码：吉林省纪委举报电话12388

2.信访举报电子信箱：吉林省纪委举报网站：

3.信访举报地址：长春市德惠市菜园子镇（长春大合生物技术开发有限公司），大成集团纪委，邮政编码：130000。只接收邮政

（EMS）信件。

长春大成实业集团进出口有限公司
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